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Geschnitten Brot Checkliste 
5 Schritte Blaupause für Dein neues Produkt, das Dir ab sofort sehr guten 

Umsatz bringt und sich jahrelang verkauft wie Geschnitten Brot. 

Schritt 1: Wer ist mein Markt? 

 Löse ich ein Problem, das Menschen nachts wach hält? 
 Oder helfe ich Menschen bei einer Leidenschaft, in die sie viel Zeit  

       und Geld investieren? 
 Kann ich mit meinen Fähigkeiten das Problem dieser Menschen lösen? 
 Kann ich echten Wert für diese Menschen liefern? 
 Bin ich bereit, mich in diesem Bereich auch über Jahre  

       weiter zu bilden? 

 Haben die Menschen in diesem Bereich Geld? 
 Können Sie sich mein Produkt, meine Dienstleistung leisten,  

       wenn ich sie zu einem Premium Preis anbiete? 
 Geben diese Menschen jetzt Geld für ähnliche Lösungen aus? 
 Werden in diesem Bereich schon ähnliche Sachen verkauft? 
 Schalten andere Unternehmer Werbung für diese Produkte? 

 Gibt es zahlenmäßig ausreichend Menschen, die dieses  
       Problem / diese Leidenschaft haben? 

 Kann ich diese Menschen auch gut erreichen? 
 Kann ich mich diesem Bereich als Experte positionieren  

        oder zu einem Experten werden? 
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Schritt 2: Wie sieht ein Ergebnis für meine Kunden 
aus, das Ihnen wichtiger ist als das Geld, das ich dafür 
nehme? 

Passt mein Produkt in eins der beiden folgenden Frameworks? 

1. Framework: Biologischen 9 

1. Überleben, das Leben geniessen, das Leben verlängern  
2. Essen und trinken (geniessen)  
3. Frei sein von Angst, Schmerz und Gefahr  
4. Eine Beziehung und einen Sexualpartner haben  
5. Angenehme Lebensumstände (Bequemlichkeit)  
6. Zu gewinnen, überlegen zu sein - und mit den Müllers von nebenan 
mithalten, sie übertrumpfen  
7. Schutz für und Zusammensein mit geliebten Menschen  
8. Soziale Anerkennung  
9. Etwas beitragen  

2. Framework: 4 Grundmotivationen   

1. Sicherheit, Tradition  
2. Spaß, Freude, Geniessen  
3. Status, Premium, Exklusivität  
4. Gemeinschaft, Helfen, Dazu gehören  
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3. Bin ich mit meiner Lösung einzigartig? 

 Kann ich ein Ergebnis liefern in einer Art und Weise,  
       wie das sonst niemand kann? 

 Kann ich mein eigenes Spielfeld, meine eigene Kategorie aufmachen? 
 Ist mein Produkt so unvergleichbar, dass ich aus  

       dem Preisvergleich raus bin? 

 Kann ich eine Demonstration meines Produkts geben,  
       die so gut ist, dass meine Kunden die interne Entscheidung treffen,  
       mein Produkt kaufen zu wollen? 

 Kenne ich das Werte-System meiner Kunden  
       und spreche die Ihnen wichtigen Werte an? 

4. Hat mein Produkt den "Kauf-Flausch"? 

 Liefere ich mein Produkt in einer Art und Weise aus,  
        die meinem Kunden gefällt (und nicht mir?) 

 Stimmt die Qualität meines Produkts? (Innen wie Außen) 
 Fühlt mein Kunde sich wohl mit der Auslieferung des Produkts? 
 Gibt es eine für ihn angemessene Begleitung? 

 Wie viel ist drin in meinem Paket? 
 Ist das auf meinen Kunden abgestimmt?  

        (Feinschmecker vs All-you-can-eat) 
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5. Mache ich Marketing, das für meine Kunden 
relevant ist? 

 Kann mein Kunde auf den ersten Blick erkennen:  
       Hey, das ist relevant für mich? 

 Ist meine Botschaft spezifisch genug? 
 Wie würde mein Kunde seinen Wunsch / seinen Frust  

       nach 3 Tassen Wein formulieren? 
 Wie kann ich diese "ungefilterten" Aussagen  

       in mein Marketing einbauen? 

 Habe ich ein Verkaufssystem, das nachweislich funktioniert?  
 Setze ich in meinem Verkauf von Anfang an einen Rahmen,  

       so dass der Kunde nicht vom Verkauf "überrascht" wird,  
       sondern sich darauf freut? 

 Kann ich meine Kunden mit Respekt und Spaß zum Kauf führen? 
 Fühlt sich mein Verkaufen für mich authentisch an? 

Wenn Du alle 5 Schritte aus dieser Blaupause gemeinsam mit André 
gehen willst, kannst Du Dich jetzt für unsere gemeinsame Masterclass 
"Geschnitten Brot" einschreiben.  

Im Moment gibt es diese Masterclass zum Super-Sonderpreis - und André 
übernimmt sogar die Mehrwertsteuer, in dem er den Preis von Netto in 
Brutto umgewandelt hat. 

Hier kannst Du Dich jetzt einschreiben: 

» Zur Masterclass Geschnitten Brot 

https://changenow.de/undlos
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Ich freu mich mega darauf, gemeinsam mit Dir ein Produkt zu erstellen, das 
sich verkauf wie Geschnitten Brot. Lass uns gemeinsam was richtig Gutes 
kreieren!  

 
Dein "Sönnchen" André 


